
 

 1. ปรับแนวคิดให้ถูกต้องเสียก่อนว่าการเจรจาต่อรองที่มีประสิทธิภาพนั้น  
 มิใช่การโต้วาที มิใช่การเอาแพ้เอาชนะ มิใช่การพบกันครึ่งทาง และ 
 มิใช่แบ่งกันคนละครึ่ง หรอืถอยคนละก้าว 
 2. ทั้งเราและซัพพลายเออร์ต่างก็ทำธุรกิจ และเป้าหมายก็เหมือนกนั 
 คือต่างก็ต้องการกำไร จึงตอ้งเรียนรู้วิธกีารที่จะเจรจาต่อรองให้ชนะทั้งคู่  
 แบบที่เรียกว่า Win-win negotiation 
 3. กลยทุธ์ในการยอมบางอย่าง เพื่อให้ได้บางอย่างเป็นการแลกเปลี่ยน 
 4. การเจรจาต่อรองในงานจัดซ้ือจัดจ้างสมัยใหม่ มิใช่หมกมุน่อยู่แต่เรื่อง 
 ราคาและเครดิตเทอม ยังมอีีกหลายเรื่องทีส่ามารถหยบิยกมาเจรจา 
 เพื่อให้เกิดประโยชน์ต่อธุรกจิของทั้งสองฝ่าย 
 5. รู้ตัวหรือเปล่าว่าซัพพลายเออร์แต่ละรายมองเราแบบไหน 
 6. ตัวอย่างในการเตรียมตวัและการทำการบ้านก่อนจะลงมือเจรจาต่อรอง 
 7. การใช้คำถามแต่ละแบบในระหว่างการเจรจาต่อรอง 
 8. ในระหว่างการเจรจาตอ่รอง ต้องฟังอย่างไรจึงจะมีประสทิธิภาพ 
 9. ข้อควรทำและข้อห้ามในแต่ละช่วงของการเจรจาต่อรอง 
10. กลยทุธ์ในการโนม้น้าวจูงใจ 
11. จัดทมีเจรจาอย่างไร จงึจะมีประสิทธิภาพ 
12. ถาม-ตอบปัญหา 

o เพ่ือให้ผู้ร่วมสัมมนาได้ตระหนักว่า การทำธุรกิจทุกชนิดเต็มไปด้วยการต่อ 

รอง ทั้งท่ีรู้ตัวและไม่รู้ตัว ทั้งมีรูปแบบและไร้รูปแบบ หากขาดทักษะที่ถูกต้องใน

การเจรจาต่อรองย่อมทำให้ธุรกิจเสียหายหรือขาดประโยชน์ที่ควรจะได้ 

o เพ่ือให้ผู้ร่วมสัมมนาเข้าใจหลักการและวิธีที่จะเจรจาต่อรอง เพ่ือให้ได้มาใน

สิ่งที่พึงจะได้อย่างมีประสิทธิภาพและประสิทธิผล 

o เพ่ือเข้าใจวิธีเจรจาต่อรองเป็นทีม 

ย่ิงอบรมมาก ย่ิงเสียภาษีน้อย 
ค่าอบรมสามารถลงรายจ่ายได้เพิ่มขึ้นถึง 200% 

 

IMPORTANCE 

CONTENT LECTURER 

TRAINING RATES 

In HOTEL 
4,300+VAT301 = 4,601 

(ภาษหีัก ณ ที่จ่าย 129 บาท) _________________________ 
By ZOOM 

3,300+VAT231 = 3,531 
(ภาษหีัก ณ ที่จ่าย 99 บาท) 
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