
 

1. ความสำคัญของการวิเคราะห์โครงสร้างต้นทุนสินค้าและบริการ 

2. เทคนิควิเคราะห์องคป์ระกอบสำคัญโครงสร้างต้นทุนธุรกิจ 

3. องค์ประกอบสำคัญการกำหนดราคาขาย 

4. รู้จักและเข้าใจ The Nine Price Quality Matrix 

5. 7เทคนิคการตั้งราคาขาย ท่ีองค์กรธุรกิจนิยมใช้ 

6. วิธีการและขอ้เด่น ขอ้ด้อย ในกำหนดราคาขายแบบต่างๆ 

 ▪  Cost-plus Pricing 

 ▪  Competitive Pricing 

 ▪  Value-based Pricing 

 ▪  Price Skimming 

 ▪  Penetration Pricing 

7. เทคนิคการเลือกผู้ขายสมัยใหม่ ด้วยหลักการ 

 Total Cost of Ownership (TCO) และ 

 Weighted Average Scoring (WAS) 

โครงสร้างต้นทุน เปน็ทั้งศาสตร์และศิลปะขององค์กรในการกำหนดราคาสำหรับ
ผลิตภัณฑ์หรือบริการขององค์กร มีความเกี่ยวข้องกับการกำหนดต้นทนุในการผลิตสนิค้า การ
พิจารณาตลาดเป้าหมาย การแข่งขัน และปัจจัยอื่น ๆ เพื่อใหไ้ด้ราคาที่ทำกำไรได้สำหรับธรุกิจ 
ในขณะเดียวกันก็ดึงดูดลูกค้าเป้าหมายด้วย มีกลยุทธ์การกำหนดราคาที่หลากหลายที่สามารถ
ใช้ได้ รวมถึงการกำหนดราคาแบบ Cost-plus pricing, value-based pricing, penetration 
pricing, และอื่นๆ โครงสร้างการกำหนดราคายังสามารถคำนึงถึงส่วนลด การกำหนดราคา
จำนวนมาก และการส่งเสริมการขายอื่นๆ วิเคราะห์โครงสร้างต้นทุนและกลยุทธ์กำหนดราคา
ขายนี้ จึงเป็นอีกวิชาที่ทั้งนักบรหิารงานขาย และ นักบริหารงานจัดซื้อ-จัดหา มีความจำเป็นที่
ต้องเรียนรู้ ให้เข้าใจ และนำไปประยุกต์ใช้ในธุรกิจ เพื่อสร้างประโยชน์สูงสุดให้แก่องค์กรต่อไป 

ย่ิงอบรมมาก ย่ิงเสียภาษีน้อย 
ค่าอบรมสามารถลงรายจ่ายได้เพิ่มขึ้นถึง 200% 

 

IMPORTANCE 

CONTENT LECTURER 

TRAINING RATES 

In HOTEL 
4,300+VAT301 = 4,601 

(ภาษหีัก ณ ที่จ่าย 129 บาท) _________________________ 
By ZOOM 

3,300+VAT231 = 3,531 
(ภาษหีัก ณ ที่จ่าย 99 บาท) 
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